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Pesutili - lisdarvoa kuluttajalle

Prowashin Pesutili on ainoa vapaasti saatavilla oleva teknologia, joka mahdollistaa kannattavan
kuukausimaksullisen pesutoiminnan aloittamisen taysin automatisoidusti.

Markkinatutkimuksessamme havaitsimme, etta pesuasiakkaat eivat ole kiinnostuneet auton

pesusta, vaan puhtaasta autosta. Mita helpommin ja vahemmalla vaivalla sen voi tehda, sita
enemman he pesevat. Kaikki mika vaikeuttaa pesemista, vahentaa sita. Lisaksi kuluttajia

harmittaa, jos auto likaantuu nopeasti uudelleen. Toisaalta kuluttajat ovat sita mielta, etta
auto tulisi pesta paljon useammin ja etta puhdas auto tuo hyvan mielen.

Paatimme tehda paremman autonpesun, joka on helppo ja vaivaton, tuo autonpesijalle
hyvan mielen, ja samalla tuo lisatuottoja pesuyrittajalle.

Pesutili — auto pesuun aina kun se likaantuu,
myos kiintedlla edullisella kuukausihinnalla.

Taman helpommaksi ei peseminen tule: auto ajetaan pesuhallin ovelle, pesu valitaan mobiili-
sovelluksesta ja kun auton rekisteri on tunnistettu, kaynnistetaan pesu. Ei enaa ikkunoiden
avaamista ja pin-koodin syottoa kurkottamalla.

Kun operaattori tekee pesutilisopimuksen, asennetaan pesukoneeseen rekisterintunnistus-
kamera ja Pesutili-black box. Liikepaikan tiedot lisataan Pesutilin nettisivuille www.pesutili.fi
ja kaikille Pesutili-applikaation ladanneille pesuasiakkaille paivittyy uusi pesupaikka heidan
mobiilisovellukseensa.

Pesuasiakkaille tilin avaaminen tapahtuu hetkessa: lataa sovellus, sy6ta ajoneuvon tiedot
seka maksutiedot. Veloitus tapahtuu automaattisesti asiakkaan luottokortilta. Pesutiliasiakas
voi valita kertapesun tai kuukausimaksullisen pesun; toiminta pesulaitteella on aina yhta
helppoa.




Pesutili - lisatuottoja yrittajalle
Pesutili tuottaa monesta eri syysta

Pesu tuottaa satoi tai paistoi

Kuukausimaksulliset asiakkaat maksavat palvelusta
kelista riippumatta. Kuukausimaksulliset asiakkaat
kayttavat palvelua myos harmaina paiving, kun
pesukone muuten seisoo tyhjana. Pesutulot muut-
tuvat saannollisiksi ja helpommin ennustettaviksi
ja tuottoja syntyy lapi vuoden.

Asiakkaat ovat sitoutuneita

Kun asiakkaat maksavat kuukausipesua sinun liike-
paikallesi, hyvin suurella todennakdisyydella myos
kayttavat palvelua. Jos asiakkaat haluavat, he voivat
lisaksi ostaa kertapesuja muilta Pesutili-liikepaikoilta.

Myyt pesuja 24/7 -
Teknologia mahdollistaa pesut myos lilkepaikan " -
aukioloaikojen ulkopuolella. Prowashilta loytyy

palvelumalleja, joilla pesulaa voidaan valvoa 24/7.

@, 1 Myy ajasta ja paikasta riippumatta
QESUTIL/ utopesn Ban Enaa ei tarvitse odottaa asiakkaita liikepaikalla.
' Sopimuksia voi tehda ajasta ja paikasta riippu-
Autopesuun 4 & R matta. Pesutili mahdollistaa pesujen myynnin esim.
ilman kortteja, Horgry 4 . . . . . _—
;(oo dejala messuilla, asiakastapahtumissa ja myyntikaynneilla.
poletteja i Prowashilta l6ytyy valmiit messurekvisiitat taman

kaltaisen markkinoinnin tekemiseen.

Tunnet asiakkaasi ja pesutoimintasi
kannattavuuteen vaikuttuvat seikat

Pesutilin analytiikka kertoo milloin ja mita pesuja
asiakkaasi pesevat, voit miettia kampanijoita siten,
ettd maksimoit pesuhallisi kapasiteetin kayton ja
kannattavuuden.

Pesutiliin ei tarvitse investoida. Maksat palvelumaksua, joka sisaltaa kayttdoikeuden fyysisiin laitteisiin ja niiden
asennukset seka konfiguroinnit; Masterbox ja pesuohjain seka rekisterintunnistuskamera. Veloitus kattaa
myos niiden yllapidon ja tukipalvelut.

Veloitus sisaltaa myds alkumarkkinointimateriaalin ja kuukausittaista markkinointimateriaalia markkinointi-
suunnitelman mukaisesti.
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Prowash-konseptista.

Soita, niin kerromme %&l@
lisaa Pesutilista ja P
roWash
mennen tullen

09 3508 1090

Lue lisaa Prowash-konseptista.
prowash.fi




